ﬁﬁy Banco de Desarrollo de América del Norte

Documento Modelo de Licitacion:

Adquisicion de Bienes,
Obrasy Servicios



Introduccioén

Estos documentos modelo de licitacion han sido preparados por el Banco de Desarrollo
de América del Norte (el Banco) para que los prestatarios puedan utilizarlos en la
adquisicién de bienes, obras y servicios (excluyendo servicios de consultoria) mediante
licitacion publica.

Estos documentos se derivan de los Documentos Tipo de Licitacién elaborados vy
utilizados por el Banco Mundial y otras Instituciones Financieras Internacionales (IFIs). Los
procedimientos y practicas presentados en los mismos han sido desarrollados en base a
amplia experiencia internacional para usarse en contratos adjudicados después de una
licitacion publica, que seran financiados total o parcialmente por las IFIs.

En estos documentos, el Volumen Li: Instrucciones para los Licitantes, deben usarse sin
modificacion alguna, simplemente sacandole una copia. Los Datos de Licitacion, que se
adjuntan a las Instrucciones para los Licitantes, deberan tener informacion e instrucciones
especificas para adquisiciones individuales. Para el Volumen IL.i, Condiciones Generales
de Contrato, se deben utilizar condiciones contractuales normales que sean apropiadas
para el contrato en cuestion. Las condiciones especificas de contratos individuales y
cualquier modificacion a las Condiciones Generales de Contrato deben incluirse en las
condiciones especiales de contrato.

Los prestatarios 0 sus consultores deben llenar los documentos incorporando los datos
especificos de la adquisicion en cuestion, en las secciones correspondientes; en algunos
casos, esto implica la seleccion de una de las opciones presentadas en los documentos.
Estas opciones se presentan de manera ilustrativa mas no necesariamente limitativa. Se
puede requerir de otras disposiciones especiales en determinados casos. Se deben
observar los siguientes lineamientos:

(a) Los detalles especificos, tales como el “nombre del Comprador”, “direccién para
entregar la licitacion”, etc. deben escribirse donde se indica.

(b) Las notas en los cuadros son instrucciones para la persona que llena los datos. No
se consideran como parte del texto y, por lo tanto, no deben incluirse en el
documento final.

(c) Se deben revisar cuidadosamente los criterios para la evaluacién de las
licitaciones y los métodos para aplicar dichos criterios en la evaluacion. Quizas sea
apropiado omitir o modificar algunos de los criterios presentados en este
documento, o bien usar criterios adicionales. En todo caso, los criterios deben ser
cuantificados en términos monetarios, excepto en raras ocasiones en las que esto
no sea practico.



(d) Se deben usar las condiciones tipo de contracto que sean apropiadas para la
adquisicion. Las condiciones especiales de contrato se deben disefiar
especificamente para cada adquisicion y deben cubrir todas las modificaciones y
adiciones a las Condiciones Generales, asi como la informacion especifica y datos
relativos a las Condiciones de Contrato.

Al entregar los documentos de la licitacién al Banco para su revision, los Compradores
deben indicar si se han usado estos documentos modelo de licitacion. De ser asi, los
Compradores deben:

(a) confirmar que se han usado las Instrucciones para los Licitantes, sin cambios;
(b) indicar las Condiciones Contractuales Normales que se estan adoptando;

(c) destacar cualquier cambio que se proponga respecto a lo siguiente:

Formato de licitacion

Formato de la garantia de seriedad

El Contrato y los Anexos

Formato de la garantia de cumplimiento
Pagos anticipados; garantia

(d) entregar lo siguiente para su revision:

Convocatoria de licitacion

Datos de la licitaciéon

Condiciones generales de contrato

Condiciones especiales de contrato

Esquema de precios

Programa de Requisitos

Especificaciones

Dibujos (si fuera pertinente para la licitacion)

Cualquier seccion adicional que se incorporase a los documentos



El Proceso de Licitacion

Etapa Actividad
Si se esta realizando una precalificacion de los contratistas:

Documentos de precalificacion *  Preparar los documentos de precalificacion usando los
documentos modelo de precalificacion

Convocatoria de precalificacion *  publicar la convocatoria de precalificacion

*  tener los documentos disponibles

*  enviar documentos a solicitantes potenciales por
mensajeria

* [levar un registro de todas las empresas que reciben los
documentos de precalificacién

*  recibir y responder de inmediato a las peticiones para
aclaraciones

*  siprocede, programar una reunion para aclaraciones
y/o visita al lugar

Recepcion de solicitudes de * hacer los arreglos para recibir las solicitudes
precalificacion *  integrar un comité de evaluacion
Evaluacion de solicitudes *  revisar las solicitudes

*  solicitar aclaraciones, de ser necesario

* aplicar los criterios de evaluacion y determinar cuales
solicitantes no retinen las condiciones de precalificacion

*  redactar un informe sobre la evaluacion de la
precalificacion

* informar a los solicitantes el resultado de la evaluacién

Si no se estarealizando una precalificacion de los contratatistas:

Documentos de licitacion *  preparar los documentos de licitacion usando los
Documentos Modelo de Licitacion

Convocatoria de licitacién * si no hay precalificacion, publicar la convocatoria

* si hay precalificacion, enviar la invitacién para presentar
licitaciones a todos los solicitantes precalificados

* tener los documentos disponibles para ser
inspeccionados

* enviar documentos a licitantes potenciales por
mensajeria

* [llevar un registro de todas las empresas que recibieron
los documentos de licitacion y tenerlos disponibles

*  recibir y responder de inmediato a las peticiones para
aclaraciones

* siprocede, programar una reunion antes de las
licitaciones y/o hacer una visita al lugar

*  de ser necesario, modificar los documentos de licitacién

*  de ser necesario, extender la fecha limite para la
entrega de licitaciones

Recepcion de licitaciones *  expedir un recibo fechado, con un nimero asignado
para cada una de las licitaciones recibidas y marcar el
namero de recibo en la licitacién respectiva



Apertura de licitaciones

Andlisis de licitaciones

Aclaraciones

Evaluacién de las licitaciones

Comparacion de licitaciones

Callificacion posterior

Informe de evaluacion.

Notificacién de adjudicacion

Contrato

preparar una sala accesible y apropiada para la
apertura

integrar un comité de evaluacién

llevar un registro de asistencias

abrir las licitaciones e informar los detalles pertinentes
levantar actas de la apertura de licitaciones

identificar errores, desviaciones, omisiones y
variaciones

determinar las licitaciones que no cumplen
substancialmente con los requisitos y rechazarlas

solicitar y recibir aclaraciones (por escrito) de los
licitantes, en cualquier momento entre la apertura de las
licitaciones y la decision de adjudicacién

corregir errores matematicos

convertir las licitaciones a moneda comun

ajustar las desviaciones y omisiones que no sean
relevantes

aplicar los criterios de evaluacion especificados en el
documento de licitacion

ajustar el precio de licitacion corregido para llegar al
precio evaluado

comparar los precios evaluados y el rango
identificar la licitacién evaluada como la mas baja

si los licitantes fueron precalificados, determinar si la
licitacion evaluada como la mas baja todavia esta
calificada y es capaz de llevar a cabo el contrato
satisfactoriamente

si los licitantes no fueron precalificados, aplicar los
criterios de calificacion para determinar si el licitante con
la licitacion evaluada como la méas baja esta calificado
para llevar a cabo el contrato

preparar el informe de evaluacién con recomendaciones
para adjudicarle el contrato al licitante calificado que
tenga la licitacién evaluada como la més baja

obtener la aprobacion del cliente y del Banco (segun se
requiera) respecto a la evaluacién/recomendacion de
adjudicacion

notificar al licitante que se le ha adjudicado el contrato
(carta de aceptacion) e incluir una copia del contrato

firmar el contrato

obtener una garantia de cumplimiento del licitante
agraciado

devolver la garantia de seriedad a los licitantes no
agraciados
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DOCUMENTOS MODELO DE LICITACION

Adquisicion de Bienes,
Obras y Servicios

Volumen |

La Licitacion



(Sin Precalificacion)

CONVOCATORIA DE LICITACION

[ pais ]
[ nombre del proyecto ]

CONVOCATORIA DE LICITACION
[ bienes, obrasy servicios que se van a obtener |

La presente Convocatoria se publica después de que el Aviso General de Adquisicion
para este proyecto haya sido publicado en [ indicar publicacién, ediciéon y fecha ].

[ Nombre del Comprador ] (el Comprador) tiene la intencion de utilizar una porcion de los
fondos de un préstamo otorgado por el Banco de Desarrollo de América del Norte (el
Banco) para financiar el costo [especificar € proyecto].

Ahora el Comprador solicita licitaciones selladas de [ proveedores/contratistas ] para los
siguiente(s) contrato(s) que seran financiados con una porcién de los fondos del
préstamo:

[Para cada contrato, presentar una breve descripcion de los bienes, obras o servicios,
segun proceda. Indicar tamafio y cantidades importantes. Para contratos que se refieran
a obras, proporcionar informacion acerca de lugares, duracion estimada e indicar s
habra algun contrato que se estara realizando simultaneamente].

Se invita a licitar para una o mas porciones. Cada porcion debe tener su precio por
separado. Las licitaciones que incluyan una o mas porciones pueden ofrecer descuentos,
y dichos descuentos se consideraran en la comparacion de las licitaciones.

Omitir el parrafo anterior s la licitacion no incluye mas de una porcion del contrato.

La licitacidon respecto a contratos que seran financiados con los fondos de un préstamo
del Banco esta abierta a empresas de cualquier pais.

Para poder calificar y recibir la adjudicacion de un contrato, los licitantes deben satisfacer
los siguientes criterios minimos:

[ Indicar cualquier requisito especifico para la calificacion posterior. |

El parrafo anterior respecto a los criterios minimos de calificacién deben omitirse si no se aplica.




Los documentos de licitacion se pueden obtener en la oficina cuya direccién se indica
mas adelante, mediante el pago de una cuota no reembolsable [ indicar el monto y moneda
]. [ Dar instrucciones para pagarse mediante transferencia bancaria u otro método de pago ]. Si
se solicita, los documentos se enviaran de inmediato por mensajeria, pero no aceptamos
ninguna responsabilidad por la pérdida o entrega tardia de dichos documentos.

Se debe cobrar silo una cuota nominal por los documentos de licitacion, para cubrir los costos
de reproduccién y de envio por mensajeria

Todas las licitaciones deben incluir una garantia de seriedad por el monto de [ indicar €
monto y moneda que el Comprador considera apropiada. Lo anterior debe ser consistente con lo
dispuesto en € parrafo 14 de las Instrucciones para los Licitantes. ]

Omitir e parrafo anterior s no serequiere garantia de seriedad.

Las licitaciones deberan entregarse en la oficina en la direccion que se indica mas
adelante en o antes de [ especificar la hora y fecha limite de entrega ], hora en que se
abriran ante la presencia de aquellos representantes de los licitantes que opten por
asistir.

La fecha de entrega de licitaciones deberd ser no menos de 45 dias después de la fecha de
publicacion de esta notificacion o de la disponibilidad de los documentos de licitacion, cualquiera
gue sea mas tarde. Un plazo de 60 dias es normal y preferible. Seria necesario un plazo mas
largo para contratos importantes o0 complgjos y para licitaciones que requieran una reunion
previa o una visita al lugar. Ver la Nota Aclaratoria de Adquisicion del Banco - Convocatorias:
Preparacion y Publicacion.

Se puede consultar, en la direccion que se indica mas adelante, una lista de los licitantes
potenciales que han comprado los documentos de licitacion.

Los licitantes potenciales pueden obtener informacion adicional, asi como revisar y
adquirir los documentos de licitacién, en la siguiente oficina:

[ Nombre del representante |
[ Comprador
[ Direccion

[ Teléfono:

[ Fax:

[ Sy S Ry S By S

Fecha:







VOLUMEN |

LA LICITACION

Notas aclaratorias acerca del Vol. | - La Licitacion

El Volumen | proporciona la informacion necesaria para que los licitantes preparen licitaciones
de conformidad con los requisitos del Comprador. También proporciona informacion sobre la
entrega, apertura y evaluacion de licitaciones, asi como la adjudicacion del contrato.

Volumen 1.i - Las instrucciones para los licitantes incluyen disposiciones que se usaran sin
cambios.
Volumen L.ii - Los datos de licitacién consisten en disposiciones que complementan, modifican o

precisan la informacién o cambios al Volumen |.i que son especificos para cada adquisicion.

Las notas y gemplos en los datos de licitacion tienen la finalidad de ayudar al Comprador a
proporcionar informacion especifica relacionada con las disposiciones correspondientes
establecida en las Instrucciones para los Licitantes, que deben prepararse para cada adquisicion
en particular.

El Comprador debe proporcionar en los datos de licitacion, la informacidn y requisitos que
corresponden especificamente a la situacion del Comprador, al proceso de adquisicion, a las
disposiciones aplicables relativas al precio de licitacion y a la moneda de licitacion, asi como a
los criterios de evaluacion que se aplicaran a las licitaciones. Al preparar los datos de licitacion,
deberan considerarse |0s siguientes aspectos.

(a) deberd incorporarse informacion que especifique y complemente las disposiciones
establecidas en las Instrucciones para los Licitantes;

(b) modificaciones y/o suplementos, s los hay, a las disposiciones establecidas en las
Instrucciones para los Licitantes que se requieren debido a las circunstancias de la
adquisicién especifica, se pueden incorporar solamente en los datos de licitacion ya que
las Instrucciones para los Licitantes permanecer&n sin cambios.

Los aspectos que rigen el desempefio del contratista de acuerdo con € contrato, los pagos en
virtud del contrato o los aspectos que afecten los riesgos, derechos u obligaciones de las partes
del contrato, no se incluyen en estas secciones, sino en las Condiciones de Contrato. En caso de
gue no se pueda evitar duplicar un tema en diferentes secciones del documento, el Comprador
debe tener cuidado de evitar contradicciones o conflictos entre las clausulas que se refieran al
mismo tema. Las Instrucciones para los Licitantes no formaran parte integral del contrato.




VOLUMEN L.i
INSTRUCCIONES PARA LOS LICITANTES

Parr. No. Tema No. de Pag.

Generalidades

Alcance de la licitacion

Fuente de los fondos
Elegibilidad y capacidades
Costo de la licitaciéon

Reunién previa o visita al lugar

agrwdE

Documentos de licitacion

6. Contenido de los documentos de licitacion
7. Aclaraciones de los documentos de licitacion
8. Modificacion de los documentos de licitacion

Preparacién de las licitaciones

9. Idioma de las licitaciones
10. Documentos que comprende la licitacion
11. Precios de licitacion
12.  Moneda de licitacién y del pago
13. Validez de la licitacion
14. Garantia de seriedad
15. Formato y firma de la licitacion

Entrega de las licitaciones

16. Sellar y marcar las licitaciones

17. Fecha limite para la entrega de las licitaciones
18. Licitaciones tardias

19. Modificacion o retiro de licitaciones

Aperturay evaluacion de licitaciones

20.  Apertura de licitaciones

21. Confidencialidad del proceso

22.  Aclaracion de las licitaciones

23.  Anadlisis de las licitaciones

24.  Moneda de la evaluacion de licitaciones

25.  Evaluacion y comparacion de las licitaciones

26.  Calificacion posterior

27. Derecho de aceptar cualquier licitacion y de rechazar todo y cada una de las licitaciones

Adjudicacion del contrato

28.  Criterios de adjudicacion
29. Notificaciéon de adjudicacién
30. Firma del contrato



31. Garantia de cumplimiento
32. Procedimiento para resolver disputas



VOLUMEN L.i
INSTRUCCIONES PARA LOS LICITANTES

GENERALIDADES

1. Alcance

11

1.2

1.3

1.4

15

1.6

El Comprador, segun se define en los datos de licitacion, solicita las licitaciones
para bienes, obras y/o servicios, descritos en estos documentos de licitacion y
resumidos en los datos de licitacion, de conformidad con los procedimientos,
condiciones y términos de contrato previstos en los documentos de licitacion.

Se espera que el licitante agraciado termine su trabajo en el plazo previsto en los
datos de licitacion.

En todos estos documentos de licitacidon, se aplicaran las definiciones previstas en
las Condiciones de Contrato.

En todos estos documentos de licitacion, el programa de Requisitos también se
refiere a las Estimaciones Cuantativas y al programa de Actividades.

El término Comprador también se refiere al usuario, agente de compras, propietario.

El término Contratista se refiere también al proveedor, vendedor, distribuidor.

2. Fuente delos fondos

2.1

El Comprador tiene la intencién de usar una porcion de los fondos de un préstamo
otorgado por el Banco de Desarrollo de América del Norte (el Banco) para pagos
admisibles conforme al (los) Contrato(s) respecto a los cuales se publicé la presente
convocatoria. El pago serad efectuado por el Banco solamente a peticion del
Comprador y previa aprobacion del Banco de conformidad con los términos y
condiciones del contrato de préstamo y estard sujetos en todo aspecto, a los
términos y condiciones de dicho contrato. Los fondos del préstamo del Banco no se
utilizardn para pagar a personas o entidades ni para importar bienes, si dicho pago
0 importacion esta prohibido por una decisiéon del Consejo de Seguridad de la
Organizacion de las Naciones Unidas, considerada bajo el Capitulo VII del Acta
Constitutiva de las Naciones Unidas.

3. Elegibilidad y capacidades

3.1

Conforme al parrafo 2.1 anterior, la presenta convocatoria esta abierta a contratistas
de cualquier pais, a menos que se especifique lo contrario en los datos de licitacion.



3.2

3.3

3.4

3.5

3.6

Ninguna filial de una entidad compradora sera elegible para licitar o participar de
ninguna manera en una licitacion, a menos que se pueda demostrar que no existe un
grado significativo de propiedad comun, influencia o control entre la entidad
compradora y la filial.

Cuando una empresa, sus filiales o la casa matriz, ademas de prestar servicios de
consultoria también tengan la capacidad de fabricar o suministrar bienes, o de
construir obras, esa empresa, sus filiales o casa matriz, generalmente no pueden
suministrar bienes u construir obras para un proyecto para el cual prestan servicios
de consultoria, a menos que pueda demostrarse que no existe un grado significativo
de propiedad comun, influencia o control.

Un licitante, puede presentar o participar, en cualquier capacidad, solamente en una
licitacion por cada contrato. Si un licitante entrega o participa en mas de una
licitacion para un contrato (salvo en los casos de alternativas que se hayan permitido
o solicitado), se rechazaran todas las licitaciones para ese contrato en las cuales
interviene dicha parte. Sin embargo, esto no limita la inclusion del mismo
subcontratista en mas de una licitacion.

En caso de que se haya realizado la precalificacion de licitantes potenciales, se
consideraran unicamente las licitaciones presentadas por licitantes precalificados,
para efectos de adjudicar el Contrato. Un licitante precalificado debe entregar, junto
con su licitacion, cualquier informacion que actualice su solicitud original de
precalificacién, o bien confirmar en su licitacién, que la informacion originalmente
proporcionada, es esencialmente correcta a la fecha de entrega de las licitaciones.

Si el Comprador no ha realizado la precalificacién de licitantes potenciales, el
licitante debe cumplir con los criterios de calificacion especificados en los datos de
licitacion, para que pueda calificar para la adjudicacion del Contrato.

4. Costo de lalicitacion

4.1

El licitante sufragara todos los gastos relacionados con la preparacion y entrega de
su licitacién y el Comprador no sera responsable, en ningun caso, de dichos costos,
sin considerar el manejo o resultado del proceso de licitacion.

5. Reunion previa alalicitacion o visita al lugar

5.1

Se recomienda al licitante que asista a cualquier reunion previa a la licitacion o visita
al lugar programadas en los datos de licitacién.



DOCUMENTOS DE LICITACION
6. Contenido de los documentos de licitacion

6.1 Los documentos de licitacion comprenden todos los documentos que se desglosan
mas adelante, otra documentaciébn o dibujos especificados en los datos de
licitacion, asi como suplementos emitidos de conformidad con el parrafo 8.

Vol.l Convocatoria de Licitacion
J Instrucciones para los Licitantes
i Datos de Licitacion
iii  Formato de la Licitacion
v Anexos de la Licitacion
v  Carta de Aceptaciéon

Vol.ll.

i Condiciones Generales de Contrato

i Condiciones Especiales de Contrato

i Contrato

v Formato de la Garantia de Cumplimiento

v  Formato de la Garantia de Pago Anticipado
Vol.lll

i Programa de Requisitos
i Especificaciones Técnicas
i Dibujos y otra Documentacién

6.2 Se espera que el licitante estudie los documentos de licitacion, incluso todas las
instrucciones, formatos, términos y especificaciones del contrato. Una licitacion que
no cuenta con toda la informacién exigida en los documentos de licitacion o que no
cumpla substancialmente con algun aspecto de los requisitos establecidos en los
documentos, sera por cuenta y riesgo del licitante y podra dar como resultado que se
rechace la su licitacion.

7. Aclaracion de los documentos de licitaciéon

7.1 Un licitante potencial que requiera alguna aclaracion de los documentos de licitacion
puede notificar al Comprador, por escrito o por fax (en adelante, el término “fax”
incluye transmisiones por cable o por telex), a la direccién postal del Comprador
indicada en los datos de licitacién. El Comprador debe recibir todas las solicitudes
de aclaraciones respecto a los documentos de licitacion a mas tardar veintiocho (28)
dias antes de la fecha limite para entregar las licitaciones. El Comprador respondera
por escrito a las solicitudes de aclaraciones respecto a los documentos de licitacion
gue reciba. Se enviara una copia de la respuesta del Comprador a todos los
licitantes potenciales que hayan recibido los documentos de licitacion (incluyendo
una descripcion de la pregunta, pero sin identificar la fuente).






8. Modificacion de los documentos de licitacion

8.1 En cualquier momento antes de la fecha limite de entrega, el Comprador puede
modificar los documentos de licitacion mediante la emision de addenda.

8.2 Cualquier addendum emitido en dichas circunstancias constituira parte de los
documentos de licitacion y se comunicara por escrito o por fax a todos los licitantes
potenciales que hayan recibido los documentos de licitacion. Los licitantes
potenciales acusaran recibo de inmediato de cada addendum o fax del Comprador.

PREPARACION DE LAS LICITACIONES
9. Idiomade lalicitacidn

9.1 La licitacion y todos los documentos y correspondencia relativos a la licitacion,
intercambiados entre el licitante y el Comprador, estaran redactados en el idioma de
la licitacion que se especifica en los datos de licitacidn. Los documentos de apoyo
y la literatura impresa proporcionados por el licitante pueden estar en otro idioma,
siempre y cuando se adjunte una traduccion exacta de los textos pertinentes en el
idioma de la licitacion y en tal caso, para propdsitos de interpretacion de la licitacion,
la traduccion prevalecera.

10. Documentos que comprende lalicitacion

10.1 Lalicitacion presentada por el licitante incluird lo siguiente:

(a) un formato de licitacion [en la forma prevista en Vol. Liii,] llenado de la manera
indicada y con los detalles especificados en el mismo y firmado por el licitante;

(b) Anexo 1 - El esquema de Precios (en la forma indicada en Volumen L.iv)
debidamente llenado de la manera indicada y con los detalles especificados en
la misma y de conformidad con los requisitos establecidos en los péarrafos 11y
12;

(c) Anexo 2 - Un poder, debidamente autorizado por un Notario Publico, que
certifica que la(s) persona(s) que firman la licitacion, tienen la autoridad para
firmar la licitacion y, por lo tanto, la licitacion obliga al licitante;

(d) Anexo 3 - Una garantia de seriedad, proporcionada de conformidad con el
parrafo 14.

(e) Anexo 4 - Pruebas documentales como se especifican en los datos de
licitacion, que indican que el licitante cumple con los criterios de calificacion a
los que se hacen referencia en los parrafos 3.5 6 3.6 y de otra manera tiene la
capacidad para realizar el contrato en caso de que se acepte su licitacion;



10.2

10.3

() Anexo 5 - Pruebas documentales como se especifican en los datos de
licitacion, que establece que los bienes, obras y/o servicios que el licitante
proporcionard en su licitacion, estan de acuerdo con los documentos de
licitacion; y

(g) cualquier informacién u otros materiales que los licitantes deban llenar o

entregar, de conformidad con estos documentos de licitacion y como se
especifica en los datos de licitacion.

El licitante entregara ofertas que cumplan con los requisitos establecidos en los
documentos de licitacion, incluso los requisitos técnicos basicos, como se indica en
los dibujos y especificaciones. Se insta a los licitantes a poner atencién a lo
dispuesto en el parrafo 6.2 respecto al rechazo de licitaciones que no cumplan
substancialmente con los requisitos previstos en los documentos de licitaciéon. Las
soluciones alternativas no se consideraran, a menos que las permita el parrafo 10.3
mas adelante.

Cuando explicitamente se soliciten o permitan soluciones alternativas, se debe incluir
una declaracion al respecto en los documentos de licitacién, asi como los
requisitos para entregarlas y los métodos para evaluarlas.

11. Precios de licitacion

111

11.2

11.3

114

A menos que se especifique lo contrario en los datos de licitacién, el contrato
incluird todos los bienes, obras y/o servicios a los que se hace referencia en el
parrafo 1.1, con base en los esquemas de precios proporcionados por el licitante.

El licitante cotizard precios para todos los elementos descritos en los dibujos y
especificaciones y aquéllos que se desglosan en el Programa de Requisitos. Los
precios indicados en los esquemas de precios seran asentados por separado, de la
manera y con los detalles previstos en las mismas y de conformidad con los
requisitos especificos en estos documentos.

A menos que se especifique en los datos de licitacion, los precios cotizados por el
licitante seran fijos mientras que el licitante realiza el contrato y no estaran sujetos a
variaciones por ningun concepto. Una licitacion presentada con precios ajustables
que no sea consistente con este parrafo, serd rechazada por el Comprador,
considerando que no reune los requisitos.

A menos que se especifique lo contrario en los datos de licitacién, cuando se
soliciten licitaciones para varios contratos individuales, los licitantes que ofrezcan
proporcionar mas de un contrato, pueden ofrecer descuentos para la adjudicacion de
mas de un contrato y dichos descuentos se consideraran en la evaluacion de las
licitaciones.



12. Moneda de lalicitacion

12.1

Los precios seran cotizados por el licitante totalmente en la moneda o monedas
especificadas en los datos de licitacion.

13. Validez de lalicitacién

13.1

13.2

13.3

Las licitaciones seran vélidas para el plazo especificado en los datos de licitacion.
Cualquier licitacion que sea valida para un plazo mas corto sera rechazada por el
Comprador, considerando que no reune los requisitos.

Bajo circunstancias excepcionales, el Comprador puede solicitar que los licitantes
extiendan el plazo de validez por un periodo adicional especifico. Tanto la solicitud
como las respuestas de los licitantes se haran por escrito o via fax. Un licitante
puede rechazar la solicitud sin perder la garantia de seriedad. A un licitante que
acepta la solicitud no se le exigira ni permitird que modifique su licitacion, excepto
conforme a lo previsto en el parrafo 13.3 mas adelante. La garantia de seriedad
prevista en el parrafo 14 también se extendera de manera adecuada.

En el caso de una licitacion para un contrato de precio fijo (no sujeta a ajustes de
precio), si se extiende el plazo de validez de la licitacién, el precio de licitacion del
licitante agraciado se ajustara a la fecha de adjudicacion del contrato, conforme a lo
previsto en los datos de licitacion, para llegar al precio del contrato. La evaluacion
de la licitacién se basara en los precios de las licitaciones, sin tomar en cuenta el
ajuste antes mencionado.

14. Garantia de seriedad

141

14.2

14.3

Si asi se requiere en los datos de licitacién, el licitante proporcionara, como parte
de su licitacion, una garantia de seriedad por el monto especificado en los mismos.

La garantia de seriedad se requiere para proteger al Comprador del riesgo de la
conducta del licitante, la cual podria justificar la pérdida de la garantia, conforme al
parrafo 14.7.

La garantia de seriedad estara denominada en la moneda de la licitacion y serd, a
opcion del licitante, en forma de cheque de caja o certificado, letra bancaria o carta
de crédito contingente o garantia bancaria expedidos por un banco reconocido,
localizado en el exterior o en el pais del Comprador. La forma de la garantia bancaria
sera de conformidad con el formato muestra de la garantia de seriedad que se
incluye en el Volumen l.iv o en otro formato aceptable para el Comprador. La garantia
de seriedad permanecera valida veintiocho (28) dias después de la validez de la
licitacion.



14.4

14.5

14.6

14.7

Cualquier licitacion que se presenta sin una garantia de seriedad aceptable sera
rechazada por el Comprador, considerando que no reune los requisitos establecidos
en el parrafo 23.

La garantia de seriedad de los licitantes no agraciados sera devuelta dentro de los
veintiocho (28) dias posteriores al vencimiento del plazo de validez de la licitacion.

La garantia de seriedad del licitante agraciado se devolvera cuando el licitante haya
firmado el contrato y haya proporcionado la garantia de cumplimiento conforme al
parrafo 31.

La garantia de seriedad se puede perder:
(@) siun licitante:

(i) retira su licitacion durante el plazo de validez de la licitacion, o
(i) invalida su licitacion conforme a los parrafos 21.3 0 23.5;

(b) en el caso de un licitante agraciado, si:

(i) no firma el contrato de conformidad con el parrafo 30, o
(if) no proporciona la garantia de cumplimiento exigida, antes de la fecha
limite prevista en el parrafo 31.

15. Formato y firma de lalicitacién

15.1

15.2

15.3

El licitante preparara un original de los documentos que comprenden la licitacion,
como se describe en el parrafo 10 de estas Instrucciones para los Licitantes que
estara encuadernado, incluyendo la seccién que contiene el Formato de Licitacion, y
marcada claramente como “ORIGINAL”. Ademas, el licitante proporcionara copias
de la licitacion, en el numero especificado en los datos de licitacion, y marcados
claramente como “COPIAS”. En caso de discrepancia entre dichos documentos,
prevalecerd el original.

El original y todas las copias de la licitacion seran escritas a maquina o con tinta
indeleble (en el caso de las copias, también son aceptables las fotocopias) y seran
firmadas por la persona o personas debidamente autorizadas para firmar en nombre
del licitante, de conformidad con el parrafo 10.1(c), segun sea el caso. El nombre y
puesto de cada una de las personas que firman la licitacién se debe escribir debajo
de la firma. Todas las paginas de la licitacion en las cuales se hayan incorporado
datos o modificaciones deberan €ner las iniciales de la persona o personas que
firman la licitacion.

La licitacibn no debera contener modificaciones, omisiones o adiciones, excepto
aquéllas que cumplan con las instrucciones dadas por el Comprador, 0 segun sea
necesario, para corregir errores cometidos por el licitante. Cualquier correccion sera



vélida solamente si tiene las iniciales de la persona o personas que firman la
licitacion.



PRESENTACION DE LICITACIONES

16. Sellar y marcar las licitaciones

16.1

16.2

16.3

16.4

El licitante sellara el original y cada una de las copias de la licitaciébn en sobres por
separado, marcando debidamente los sobres como “ORIGINAL” y “COPIAS”. Luego,
todos estos sobres seran sellados juntos en un solo sobre.

Los sobres interiores y el sobre externo deberan:

(a) estar dirigidos al Comprador, a la direccidon prevista en los datos de
licitacion;

(b) tener el nombre e identificacion del contrato, segun se define en los datos de
licitacion;y

(c) tener una advertencia de no abrirse antes de la fecha y hora especificada para
la apertura de las licitaciones.

Ademas de la identificacidn requerida con anterioridad, los sobres interiores
indicaran el nombre y direccién del licitante, para poder devolverlo sin abrir, en caso
de que se declare como “tardio”, de conformidad con el parrafo 18, o para efectos
de aparear sobres correspondientes de conformidad con el parrafo 19.

Si el sobre externo no esta sellado y marcado como se requiere anteriormente, el
Comprador no asumira ninguna responsabilidad por sobres que se extravien o se
abran prematuramente. Si el sobre externo revela la identidad del licitante, el
Comprador no garantizara el anonimato de la licitacién, pero esto no constituira una
razon para rechazar la licitacion.

17. Fechalimite parala entrega de las licitaciones

17.1

17.2

El Comprador debe recibir las licitaciones en la direccion especificada en el parrafo
16, en o antes de la fecha y hora especificada en los datos de licitacion.

El Comprador puede extender la fecha limite para la entrega de licitaciones, al
modificar los documentos de licitacion de acuerdo con el parrafo 8, en cuyo caso,
todos los derechos y obligaciones del Comprador y de los licitantes previamente
sujetos a la fecha limite original estaran de ahi en adelante sujetos a la fecha limite
extendida.

18. Licitaciones tardias

18.1

Cualquier licitacion que el Comprador reciba después de la fecha limite prescrita en
el parrafo 17, se devolvera sin abrir al licitante.



19. Modificaciéon o retiro de licitaciones

19.1

19.2

19.3

19.4

El licitante puede modificar, substituir o retirar su licitacion al enviarle una notificacién
por escrito al Comprador antes de la fecha limite prescrita en el parrafo 17.

La notificacion de la modificacion, substitucién o retiro del licitante se preparard,
sellar4, marcarda y entregara de conformidad con el parrafo 16 y, los sobres
exteriores e interiores también seran marcados como “MODIFICACION”,
“SUBSTITUCION” 0 “RETIRO”, seguin proceda.

El licitante no podrd modificar ninguna licitacién después de la fecha limite para la
entrega de las licitaciones.

El retiro de una licitacion entre la fecha limite para la entrega de licitaciones y la

fecha de vencimiento del plazo de validez de la licitacion, puede resultar en la
pérdida de la garantia de seriedad, de conformidad con el parrafo 14.7.

APERTURA Y EVALUACION DE LAS LICITACIONES

20. Aperturade licitaciones

20.1

20.2

20.3

20.4

El Comprador abrirda las licitaciones, incluyendo los retiros, substituciones y
modificaciones presentados de conformidad con el péarrafo 19, ante los
representantes de los licitantes que opten por asistir, a la hora y en el lugar
especificados en los datos de licitacion. Los representantes de los licitantes que
asistan firmaran un registro como prueba de que asistieron.

Ninguna licitacién sera rechazada durante la apertura de licitaciones, excepto las
licitaciones tardias, que seran devueltas sin abrir al licitante, de conformidad con el
parrafo 18.

Las notificaciones de retiro, substitucién o modificacion se abriran y daran a conocer
primeramente. Las licitaciones respecto a las cuales se haya presentado una
notificacion de retiro de conformidad con el parrafo 19, no se abriran, sino se
devolveran a los licitantes.

Los nombres de los licitantes, los precios de licitacion, los precios de cualquier
solucién alternativa (en caso de que se hayan solicitado o permitido soluciones
alternativas), cualquier descuento, desviacion en la licitacion, la presencia o
ausencia de la garantia de seriedad y aquellos otros detalles que el Comprador
considere apropiados, seran dados a conocer por el Comprador durante la apertura.
Posteriormente, todas las modificaciones se abriran y los datos de las mismas se
leeran en voz alta con suficiente detalle. Cualquier precio de licitacion, descuento o
modificacion que no se haya leido en voz alta y registrado durante la apertura de



20.5

licitaciones, no se considerara en la evaluacién de la licitaciébn, no importa las
circunstancias.

El Comprador levantara el acta de la apertura de las licitaciones, incluyendo la
informacion revelada a los asistentes, de conformidad con el parrafo 20.4.

21. Confidencialidad del proceso

21.1

21.2

21.3

El proceso de evaluacion de licitaciones, hasta el momento en que se adjudique el
contrato, es confidencial.

La informacion relativa al andlisis, aclaraciones, evaluacion y comparacion de las
licitaciones al igual que a la recomendacién para adjudicar un contrato, no se
revelard a los licitantes ni a ninguna otra persona que no participe oficialmente en el
proceso, hasta que se de a conocer el licitante agraciado.

Cualquier esfuerzo de un licitante o de sus representantes para influir en la
evaluacion de las licitaciones del Comprador o en la decision para adjudicar el
contrato, incluyendo el ofrecimiento o la entrega de sobornos, regalos u otros
estimulos, puede resultar en la anulacion de su licitacion y la pérdida de su garantia
de seriedad, de conformidad con el parrafo 14.7.

22. Aclaracion de licitaciones

22.1

Para facilitar el andlisis, evaluacién y comparacion de las licitaciones, el Comprador,
a su juicio, puede pedirle a cualquiera de los licitantes, aclaraciones respecto a su
licitacion, incluyendo desgloses de sus precios. Se pueden solicitar dichas
aclaraciones en cualquier etapa del proceso hasta que se adjudique el contrato.
Tanto las solicitudes de aclaraciones como las respuestas correspondientes se
realizaran por escrito o via fax. No se permite que se busque ni ofrezca ningun
cambio en el precio o contenido de la licitacion, excepto aquellos cambio requeridos
para efectos de confirmar la correccion de errores matematicos encontrados por el
Comprador durante la evaluacion de las licitaciones, de conformidad con el parrafo
23.

23. Analisis de las licitaciones

23.1

Antes de la evaluacion detallada de las licitaciones, el Comprador analizara cada
una de ellas para determinar si:

(&) esta completa;
(b) los documentos han sido firmados apropiadamente;

(c) se presento junto con las garantias de seriedad requeridas;



23.2

23.3

23.4

23.5

(d) cumple substancialmente con los requisitos establecidos en los documentos
de licitacion; y

(e) hay algun error en los célculos.

El Comprador puede requerir que el licitante proporcione aclaraciones y/o
verificaciones para determinar si la licitacion cumple con los requisitos, de
conformidad con el parrafo 23.2.

Una licitacion que substancialmente cumpla con los requisitos es aquélla que cumple
con todos los términos, condiciones y especificaciones establecidos en los
documentos de licitacion, sin desviaciones, reservas u omisiones relevantes. Una
desviacion, reserva u omision relevante es aquélla:

(a) que afecta, de manera substancial, el alcance, calidad o cumplimiento del
contrato;

(b) que limita substancialmente, de manera inconsistente con los documentos de
licitacion, los derechos del Comprador o las obligaciones del licitante en el
contrato; o bien

(c) cuya correccion afectaria injustamente la posicibn competitiva de otros
licitantes que presentan licitaciones que substancialmente cumplen con los
requisitos.

El Comprador puede renunciar a cualquier informalidad, disconformidad o
irregularidad menor en una licitacién, la cual no constituya una desviacion relevante,
siempre que dicha renuncia no perjudique o afecte la clasificacién relativa de
ninguno de los licitantes. Cuando sea practico y apropiado, el precio de licitacién se
ajustara para dichas desviaciones, de acuerdo con el parrafo 25.4(c), Unicamente
para propésitos de evaluacion.

Si una licitacion no cumple substancialmente con los requisitos, sera rechazada por
el Comprador y no se puede corregir ni retirar la irregularidad posteriormente para
hacerla cumplir con dichos requisitos.

Las licitaciones que substancialmente cumplen con los requisitos seran revisadas
por el Comprador respecto a errores matematicos. Los errores seran corregidos por
el Comprador, como sigue:

(a) cuando haya una discrepancia entre los montos presentados en cifras y en
palabras, el monto en palabras prevalecera; y

(b) otros tipos de errores matematicos se manejaran de la manera prevista en los
datos de licitacion.



23.6

Si el contratista agraciado no acepta la correccion de los errores conforme a los
incisos (a) y (b) anteriores, esto se considerara que invalida su licitacion y se podra
perder la garantia de seriedad de acuerdo con el parrafo 14.7.

Se debe fijar un precio para todas las partidas incluidas en el Programa de
Requisitos. Si un licitante ha fijado un precio para los elementos principales, esto
debe indicarse claramente y se debe anotar un precio de “cero” para los articulos
relacionados.

Si el licitante no anota un precio para algun articulo que no sea un elemento principal
de la licitacion y se considera que la omision no es relevante de acuerdo con el
inciso 23.3, para propositos de evaluacion exclusivamente, el precio de la licitacion
se ajustara en base a dicha omision, conforme a lo previsto en el parrafo 25.2(d).

24. Moneda de la evaluaciéon de lalicitaciéon

24.1

A menos que se especifique lo contrario en los datos de licitacion, las licitaciones
se evaluaran, conforme a su cotizacion en la moneda de la licitacién especificada en
el parrafo 12.1.

25. Evaluacién y comparacion de licitaciones

25.1

25.2

25.3

25.4

El Comprador evaluara y comparara solamente las licitaciones que se hayan
determinado que cumplen substancialmente con los requisitos, de conformidad con
el parrafo 23.

El Comprador se reserva el derecho de aceptar o rechazar cualquier variacion,
desviacion u oferta alternativa que no se presente de conformidad con los
documentos de licitacion. Las variaciones, desviaciones, ofertas alternativas y otros
factores que excedan los requisitos de los documentos de licitacion o que de
cualquier otra forma resulten en ventajas no solicitadas para el Comprador, no se
tomaran en cuenta en la evaluacion de licitaciones.

No se considerara en la evaluacion de licitaciones, el efecto estimado de cualquier
disposicion relativa a los ajustes de precio en las Condiciones de Contrato, la que se
aplique durante el plazo de ejecucion del contrato.

Al evaluar las licitaciones, el Comprador determinara, respecto a cada licitacion, el
precio de licitacion evaluado, al ajustar el precio de licitacion como sigue:

(a) efectuar cualquier correccion de errores conforme al parrafo 23;

(b) excluir sumas provisionales y, en su caso, disposiciones para imprevistos en
las esquemas de precios;

(c) efectuar un ajuste adecuado de cualquier otra variacion, desviacion u oferta
alternativa no relevante y aceptable que sea cuantificable; y



(d) efectuar ajustes adecuados para reflejar factores adicionales, de la manera y
en la medida indicada en los documentos de licitacion.



26.

26.1

26.2

26.3

26.4

26.5

27.

27.1

Calificacién posterior

El Comprador determinara, a su satisfaccion, si el licitante, cuya licitacion fue
evaluada como la mas baja, relune los criterios minimos de calificacion
especificados en el parrafo 3.6 y, en base a la licitacion presentada, ha mostrado
que tiene la capacidad de realizar el contrato satisfactoriamente.

La determinacion se basard en un analisis de la prueba documental de las
cualidades del licitante presentada por el licitante junto con su licitacién, asi como
otra informacion que el Comprador considere necesaria y apropiada.

Un resultado positivo es esencial para poder adjudicar el contrato al licitante. Un
resultado negativo ocasionara el rechazo de la licitacién; y en cuyo caso, el Comité
debe proceder con la siguiente licitacibn mas baja, para hacer una determinacién
similar respecto a la capacidad del licitante para realizar el contrato
satisfactoriamente.

También se evaluaran las capacidades de los subcontratistas, incluyendo los
fabricantes o proveedores que haya propuesto utilizar el licitante con la licitacion
evaluada como la méas baja, para asegurar que sean aceptables. Su participacion
debera confirmarse con una carta de intencion, segun sea necesario. En caso de
que se considere que un subcontratista no es aceptable, la licitacibn no sera
rechazada, pero el licitante tendra que sustituirlo por un subcontratista aceptable, sin
gue haya cambio alguno en el precio de la licitacion.

Si la licitacion del licitante agraciado esta seriamente desnivelada o tiene los
reembolsos concentrados al comienzo de un periodo, comparada con las
estimaciones del Comprador respecto a los bienes, obras y/o servicios del contrato,
el Comprador puede requerir que el licitante proporcione un analisis detallado de
precios para cualquiera o todas las partidas en el Programa de Requisitos, para
demostrar la consistencia interna de dichos precios en cuanto al programa de
ejecucion propuesta. Después de evaluar el andlisis de precios y tomando en cuenta
el programa de pagos contractuales estimados, el Comprador puede requerir que el
monto de la garantia de cumplimiento prevista en el parrafo 31, se incremente, por
cuenta del licitante, a un nivel suficiente para proteger al Comprador en contra de
pérdidas financieras, en caso de incumplimiento del contrato por parte del licitante.

Derecho del Comprador de aceptar cualquier licitacion o de rechazar todos y
cada unade las licitaciones.

No obstante lo previsto en el parrafo 28, el Comprador se reserva el derecho de
aceptar o rechazar cualquier licitacidn, asi como de cancelar el proceso de licitacion
y rechazar todas las licitaciones, en cualquier momento antes de la adjudicacion del
Contrato, sin incurrir, por ello, en responsabilidad alguna respecto al licitante o



licitantes afectados o en obligacion alguna de informar al licitante o licitantes
afectados de las bases para la accion del Comprador.

ADJUDICACION DEL CONTRATO
28. Criterios de adjudicacion

28.1 Conforme al parrafo 27, el Comprador adjudicara el contrato al licitante que tenga la
licitacibn que se haya determinado que substancialmente cumple con todos los
requisitos de los documentos de licitacion y que haya ofrecido el precio de licitacion
evaluado como el mas bajo, siempre que se haya determinado que dicho licitante
tiene la capacidad de realizar el contrato de manera satisfactoria, de acuerdo con lo
dispuesto en el parrafo 26.

28.2 EIl Usuario se reserva el derecho, en el momento de adjudicar el concreto, de
aumentar o disminuir la cantidad de bienes, obras y/o servicios especificados en el
Programa de Requisitos, hasta el porcentaje especificado en los datos de
licitacion, sin cambiar el precio unitario de dichos bienes, obras y/o servicios u otros
términos y condiciones.

29. Notificacién de adjudicacion

29.1 Antes de que venza el plazo de validez de la licitacion, el Comprador notificara al
licitante agraciado via fax, y confirmara mediante carta registrada, que su licitacion
ha sido aceptada. La notificacion de adjudicacién del contrato especificara la suma
que el Comprador le pagara al Contratista como consideracion por la ejecucion y
terminacion del Contrato.

29.2 La notificacion de adjudicacion (denominada de aqui en adelante “la Carta de
Aceptacién”), constituira la formacién del contrato.

30. Firma del contrato

30.1 Al mismo tiempo que el Comprador notifica al licitante agraciado que su licitacion ha
sido aceptada, el Comprador le enviara el contrato de la manera prevista en los
documentos de licitacion, en el cual se incorporan todos los convenios entre las
partes.

30.2 Durante los veintiocho (28) dias después de la recepcion del contrato, el licitante
agraciado firmara el contrato y lo devolvera al Comprador, junto con la garantia de
cumplimiento requerida.



30.3 Al cumplir con lo dispuesto en el parrafo 30.2, el Comprador notificara de inmediato
a los demas licitantes que sus licitaciones no fueron aceptadas y que se devolvera
su garantia de seriedad lo antes posible, de conformidad con el parrafo 14.5.

31. Garantia de cumplimiento

31.1 Durante los veintiocho (28) dias después de haber recibido la Carta de Aceptacion
del Comprador, el licitante agraciado proporcionara al Comprador una garantia de
cumplimiento, de acuerdo con las Condiciones de Contrato y de la manera
estipulada en los datos de licitacion o de otra forma aceptable para el Comprador.

31.2 Si el licitante agraciado no cumple con los requisitos establecidos en los parrafos 30
o 31, esto constituira razon suficiente para rescindir la adjudicacion del contrato y
ejecutar la garantia de seriedad, en cuyo caso el Comprador puede adjudicar el
contrato al siguiente licitante que tenga la licitacion evaluada como la mas baja o
convocar a una nueva licitacion.

32. Procedimientos pararesolver disputas

32.1 El método para resolver disputas es como se indica en los datos de licitacién y en
las Condiciones de Contrato.



VOLUMEN Lii

DATOS DE LICITACION

El Volumen l.ii tiene como propdésito ayudar al Comprador a proporcionar informacion
especifica relacionada con las clausulas correspondientes establecidas en las Instrucciones para
los Licitantes que se incluyen en e Volumen l.i, y que se tiene que preparar para cada
adquisicién en particular.

El Comprador debe especificar en los datos de licitacion, la informacién y requisitos que
corresponden especificamente a la situacion del Comprador, al proceso de adquisicion, a las
disposiciones aplicables relativas al precio de licitacion y a la moneda de licitacion, asi como a
los criterios de evaluacion que se aplicaran a las licitaciones. Al preparar € Volumen Lii, se
deberan revisar los siguientes aspectos:

(a) debera incorporarse informacion que especifigue y complemente las disposiciones
establecidas en € Volumen L.i;
(B) también se deben incorporar modificaciones y/o suplementos, s los hay, a las

disposiciones establecidas en e Volumen I.i, las cuales se requieren debido a las
circunstancias de la adquisicion especifica.

Los siguientes datos especificos de la licitacion con respecto a los bienes, obras y/o
servicios que van a adquirirse modificaran y/o suplementaran las disposiciones de las
Instrucciones para los Licitantes. Si hubiese conflicto, las disposiciones establecidas en el
presente documento prevaleceran respecto a las de las Instrucciones para los Licitantes.

Los cuadros con las notas escritas en letra cursiva proporcionan instrucciones para llenar la
hoja de datos de licitacidn, seglin sea necesario, para las clausulas correspondientes de las
Instrucciones para los Licitantes.

Instrucciones paralos Licitantes

parr.1.1  Nombre del Comprador [Especificar el nombre del
Comprador.]

parr.1.1 Descripcion de los bienes, [Describir brevemente el alcance del
obras y/o servicios contrato.]
parr. 3.1 Elegibilidad [Especificar cualquier restriccion

respecto a la elegibilidad, que sea




consistente con las Politicas y Reglas
de Adquisicion del Banco (si procede).]

El Banco permite que las personas morales y fisicas de cualquier pais ofrezcan bienes, obras y
servicios para proyectos financiados por €l Banco, sin tener en cuenta si €l pais es un miembro
del Banco. Cualquier condicidn de participacion se limitara a aquéllas que sean esenciales para
asegurar que la persona moral o fisica tenga la capacidad para cumplir con el contrato en
cuestion. Los prestatarios no impediran que una persona moral o fisica participe en la licitacion
publica de un contrato por motivos que no tengan que ver con su capacidad para cumplir con €l
contrato de referencia, a menos que, segun la ley o reglamentos oficiales, € pais del Prestatario
prohiba relaciones comerciales con e pais donde se localiza la empresa. Cualquier restriccion de
este tipo debe ser especificada explicitamente en los criterios de elegibilidad y esta sujeta a la
previa aprobacion del Banco.

parr. 3.6 Requisito de calificacién [Especificar los criterios minimos de
calificacién.]

Los requisitos de calificacion para los licitantes, incluyendo los socios de coinversiones,
subcontratistas o proveedores. Los niveles minimos aceptables con respecto a la experiencia del
licitante para proporcionar e instalar las obras usando parametros técnicos comparables,
respecto a su capacidad de fabricacion e instalacion, a su viabilidad financiera y a otros
factores. Estos deben ser los mismos criterios usados en la precalificacion, s los licitantes fueron
precalificados.

parr.5.1 Reunién previa alalicitacion [Especificar la fecha y lugar de la
o visita del lugar reunion previa a la licitacion o de la
visita al lugar, si los hay.]

EJEMPLO:

Se le recomienda al licitante que visite y examine el lugar de la obra y sus alrededores
y que obtenga, por si mismo y bajo su propia responsabilidad, toda la informacién que
pueda ser necesaria para preparar la licitacion y celebrar un contrato de construccion
de las obras. Los gastos incurridos por concepto de la visita al lugar correran por
cuenta del licitante.

El comprador le dard permiso al licitante y a cualquiera de sus empleados o
representantes para entrar a sus instalaciones y terrenos para propositos de dicha
visita, pero Unicamente con la condicion expresa de que el licitante, sus empleados y
representantes, indemnicen y mantengan al Comprador libre de toda responsabilidad,
al igual que a cada uno de sus empleados y representantes respecto a dicha visita, y
gue ellos acepten que seran los responsables de cualquier muerte o lesion personal,




pérdida o dafio a la propiedad, asi como de cualquier otro dafio, pérdida, costo y
gasto incurrido, como resultado de la inspeccion.



parr.6.1 Otros documentos que [Especificar todos los documentos

integran la licitacion o dibujos adicionales que se incluyen
en los documentos de licitacion, si
procede.]
parr. 7.1 Direccién postal del [Especificar la direccion del
Comprador,
Comprador el nombre del representante, nUmero

de teléfono, telex y fax.]

parr.9.1 Idiomade lalicitacion [Especificar el idioma de la
licitacion.]

La documentacion de la licitacion (incluyendo la precalificacion) se preparara en inglés o
espaiiol, segin la ubicacion del proyecto. El idioma de la licitacion (incluyendo la
precalificacion) sera e idioma que prevalezca.

parr.10.1(e) Pruebadocumental dela [Especificar la prueba documental
capacidad del licitante gue debera ser entregada por el licitante
como pruebas de sus cualidades para
desempefiar el contrato.]

Los siguientes datos se usaran s |os licitantes han sido precalificados.

EJEMPLO:

El licitante debe proporcionar cualquier informacion que actualice la solicitud original
de precalificaciébn y debe confirmar en una declaracion por escrito que cualquier
informacion original de precalificacion que no haya sido actualizada, continda siendo
esencialmente correcta a la fecha en que se entregue la licitacion.

Los siguientes datos se usaran s los licitantes no han sido precalificados.

EJEMPLO:

El licitante debe firmar y entregar, junto con su licitacion, toda la documentacion que se
requiere en el formato indicado en el Vol. |__, redactada en la manera indicada y con
los detalles especificados en la misma.

parr. 10.1(f) Pruebadocumental que [Especificar los documentos que
verifique que los bienes, deben entregarse.]



obras y/o servicios cumplen
con los requisitos

parr.10.3 Soluciones alternativas [Indicar si se solicitan o permiten
soluciones alternativas.]

parr. 11.3 Precios de licitacién [Especificar si el precio sera fijo o
ajustable ]

EJEMPLO:

Los precios cotizados por el licitante estaran sujetos a ajustes durante la ejecucion del
Contrato, para reflejar cambios en el costo de la mano de obra, materiales, transporte
y equipo del contratista, de conformidad con los procedimientos especificados en el
Anexo (2) del Contrato. Una licitacién presentada con un precio fijo no serd rechazada,
pero el ajuste de precios sera considerado cero. La disposicion relativa a ajustes de
precios no se tomard en cuenta en la evaluacién de la licitacion. Los licitantes deben
indicar la fuente de los indices de mano de obra y de materiales en el citado Anexo (2).

Parr. 11.4 Paquetes con descuentos [Indicar si se solicitan licitaciones
para un paquete de contratos con
descuento ]

parr.12.1 Monedas de lalicitacion

parr 13.1 Plazo de validez de la [Especificar el plazo de validez de la
licitacion licitacion.]

El plazo debe ser suficientemente amplio para poder terminar la evaluacion y comparacion de
las licitaciones, revisar la seleccion recomendada junto con €l Banco (s asi se requiere), obtener
todas las aprobaciones necesarias y realizar la notificacion de adjudicacion. Por lo general, €
plazo de validez debe ser de ciento veintiocho dias (128). Debe especificarse un periodo realista,
para evitar la necesidad de extensiones.

parr.13.3 Extensién del plazo de [Especificar los factores de ajuste
validez de las licitaciones gue se utilizaran para los contratos
de precio fijo.]

EJEMPLO:

El ajuste en el precio de licitacién de acuerdo con el parrafo 15.3, sera prorrateado de
la fecha original del vencimiento de la validez de la licitacion, hasta la fecha de
adjudicacion del contrato y se calculard usando el indice oficial del costo de vida o el
de los precios al consumidor en el pais de la moneda de la licitacion.




parr.14.1 Garantia de seriedad [Especificar el monto de la garantia
de seriedad.]



Este monto debe ser el mismo gue se cotizo en la Convocatoria de Licitacion. Para no revelar los
precios de los licitantes mediante la ingtitucion financiera que emite la garantia, se debe
especificar una suma fija, preferiblemente en base a un porcentaje del precio de licitacion. Esta
suma debe tener un rango equivalente que va del uno (1) por ciento del costo estimado de las
Obras, para contratos muy importantes de mas de US$100 millones, al tres (3) por ciento del
costo estimado, para los contratos pequefios. Alternativamente, s e Comprador desea
especificar un porcentaje basado en e precio de licitacion, € porcentaje debe indicarse como un
“minimo del ___ por ciento” para permitir que los licitantes proporcionen un monto superior al
del minimo y asi dissimular sus precios.

parr.15.1 NuUumero de copias de la [Indicar el nUmero de copias de la
licitacion licitacion.]
parr. 16.2(a) Direccion del Comprador [Indicar la direccion del Comprador.]
parr. 16.2(b) Identificacion de la [Especificar la identificacién que se
licitacion registrara en los sobres de licitacion.]
EJEMPLO:

El licitante escribird el nombre y direccién del Comprador, la identificacion de la
licitacion y las palabras “NO SE ABRA HASTA EL [lafechay hora preestablecida para la

apertura de licitaciones en e parrafo 21.1]".

parr.17.1 Fechalimite para entregar [Especificar la hora y fecha para
las licitaciones entregar las licitaciones.]
parr 20.1 Apertura de las licitaciones [Especificar hora, fecha y lugar de la
por parte del Comprador apertura.]

La apertura de licitaciones debe llevarse a cabo inmediatamente después de la fecha limite para
la entrega de las mismas.

parr. 23.5 Errores matematicos [Especificar como se manejaran los
errores matematicos.]

parr.24.1 Monedade evaluacion [Especificar la moneda, en caso de ser
de lalicitacion diferente a la moneda de la licitacion.]

El Comprador indicara la moneda a la cual se convertiran los precios. La conversion serd al tipo
de cambio de venta publicado por € Banco Central o por cualquier otro banco comercial en el
pais del Comprador. El Comprador debe indicar € nombre del banco y la fecha en que se usara




el tipo de cambio. Esa fecha no debe ser antes de 30 dias previos a la fecha limite especificada
para la entrega de licitaciones ni después del vencimiento del plazo original de validez
especificado en € parrafo 15. Se acostumbra usar la fecha limite especificada para la entrega de
licitaciones.




parr.25.4 Factores de evaluacién [Especificar los criterios de evaluacion
de las licitaciones gue se utilizaran para evaluar las
licitaciones, ademas del precio de la
licitacion.]

Los siguientes parrafos son opcionales y se deben usar en la evaluacién solamente si se van a
considerar otros factores aparte de los precios de licitacion. Los gjemplos presentados en esta
secciéon deben usarse solamente cuando sean apropiados y los demas, deben ser omitidos.
Algunos factores adicionales pueden ser necesarios para determinadas licitaciones muy
especificas. Los factores de evaluacion deben satisfacer 1os siguientes criterios:

el factor podria tener un impacto en & cumplimiento del contrato (incluyendo los
derechos y obligaciones del Comprador y del Proveedor), en términos de duracién del
contrato, calidad (incluyendo el desempefio técnico) y riesgo;

el factor podria ocasionara una posible variacién mensurable entre e desempefio de
diferentes licitaciones,

las variaciones e impacto de los factores respecto al cumplimiento pueden ser
razonablemente cuantificados de manera confiable, justa y objetiva.

EJEMPLO:

Cuando el Comprador evalle una licitacion, tomara en cuenta, ademas de los precios
de licitacion, los siguientes costos y factores que se agregaran a los precios de cada
licitante durante la evaluacion, usando la informacién disponible para la fijacion de
precios para el Comprador, de la manera y en la medida indicadas mas adelante:

(&) el costo de todas las desviaciones y omisiones cuantificables respecto a las
condiciones contractuales y comerciales y a las Especificaciones Técnicas
especificadas por el licitante en su licitacion, asi como otras desviaciones y
omisiones que no se hayan identificado de esa manera.

(b) de conformidad con el programa de tiempos exigido en estos Documentos de
Licitacién y demostrado en la licitacion, segun sea necesario, por un programa
de tiempos donde se hayan marcado fechas importantes.

(c) el costo adicional de servicios, obras, etc. que tiene que proporcionar el
Comprador o terceros.

Conforme a lo anterior, se seguiran los siguientes métodos de evaluacion:

(a) Desviaciones contractuales, [Especificar factores]
comerciales y técnicas:

(b) Programa de Tiempos [Especificar la fecha de terminacion
(programa de cumplimiento): y la manera en que se evaluaran

las alternativas]






(i) Tiempo para terminar las Obras a partir de la fecha de vigencia para determinar € Tiempo de
Terminacion de las actividades previas ala puesta en marcha.
El Tiempo de terminacién especificado seré para las Obras en su totalidad o para partes de
las secciones de las Obras.

(i) Tasade guste en caso de retrasos.
El dos (2) por ciento mensual es una cifra razonable. Alter nativamente, la tasa puede ser una
cantidad fija por mes de retraso relacionada con la pérdida de ventajas para e Comprador.
El porcentaje o monto de dafios liquidados especificados en las Condiciones Especiales debe
ser igual a 0 mas alto que & monto especificado en las Condiciones Generales 26.2.

(c) Obras, servicios, etc. que proporcionara el Comprador

Cuando las licitaciones incluyan el compromiso de trabajo y/o la prestacion de
servicios por parte del Comprador por encima de las disposiciones
establecidas en los documentos de licitacion, el Comprador evaluara los costos
de dicho trabajo y/o servicios adicionales durante la vigencia del contrato.

parr.32.1 Procedimiento para [Especificar el procedimiento para
resolver disputas resolver disputas propuesto por los
Compradores.]

EJEMPLO:

El Comprador propone que (nombre del adjudicador) sea nombrado como
Adjudicador respecto al contrato, con una remuneracion por hora de (especificar el
pago por hora). Se adjunta a los datos de licitacion, el curriculum vitae de la persona
antes citada, asi como una descripcion de los gastos que se considerarian
reembolsables. Si un licitante no acepta al Adjudicador propuesto por el Comprador,
debe indicarlo en su licitacion y hacer una contrapropuesta de un adjudicador y de su
remuneracion por hora. Si, a la fecha de la firma del Contrato, el Comprador y el
contratista no han llegado a un acuerdo en cuanto al nombramiento de un Adjudicador,
el Adjudicador sera designado por (especificar la Autoridad que hara el
Nombramiento) y confirmado en las Condiciones Especiales de Contrato, a peticion
de cualquiera de las dos partes. Se considerara que el Adjudicador ha sido nombrado
conjuntamente por el Comprador y el contratista.

O BIEN,
EJEMPLO:
El Comprador propone que el Adjudicador sea designado por (especificar la

Autoridad que hara el Nombramiento). Se considerara que el Adjudicador designado
de esa manera, ha sido nombrado conjuntamente por el Comprador y el contratista.

La autoridad que haga € nombramiento debe ser una organizacion técnica internacional,




imparcial, reconocida en & medio.




VOLUMEN Liii

FORMATO DE LICITACION

Fecha: oo,

Para: [Nombrey direccién del Comprador]

Estimados sefores y/o seforas:

Después de haber estudiado los documentos de licitacidn, incluyendo los Addenda Nos. [
insertar los nimeros ], de los cuales acusamos recibo por este medio, nosotros, los
suscritos, ofrecemos [ especificar e alcance del contrato ], en cuanto al contrato citado
anteriormente, de plena conformidad con los citados documentos de licitacién, por el
monto de:

(cantidad en cifras)

0 aquellas otras sumas que pueden determinarse de acuerdo con los términos y
condiciones del contrato. Los montos anteriores estan de conformidad con los esquemas
de precios adjuntos al presente y constituyen parte de esta licitacion.

Nos comprometemos, en caso de que se acepte nuestra licitacion, a iniciar su realizacion
y a lograr su terminacion dentro de las fechas respectivas indicadas en los documentos
de licitacion.

Si se acepta nuestra licitacion, nos comprometemos a proporcionar una garantia de pago
anticipado y una garantia de cumplimiento, de la forma, en los montos y conforme a las
fechas especificadas en los documentos de licitacion.

Estamos de acuerdo en cumplir con esta licitacion por un plazo de [ especificar € nimero ]
dias a partir de la fecha fijada para la entrega de licitaciones, segun se prevé en los
documentos de licitacion, y la licitacion permanecera siendo obligatoria para nosotros y
puede ser aceptada por ustedes en cualquier momento antes del vencimiento de dicho
plazo.



Hasta que se haya preparado y celebrado un contrato formal entre nosotros, esta
licitacidbn, compuesta por la presente carta y sus Anexos 1 al[ ], junto con la aceptacion
de la misma por escrito y la notificacion de adjudicacion del contrato, constituirdn un
contrato obligatorio entre nosotros.

Entendemos que ustedes no tienen la obligacion de aceptar la licitacibn mas baja ni
siquiera una de las licitaciones que reciban.

Fechado este ........... diadelmesde ....ccccooeeeeveeeeennn. de 19.....

(nombre del licitante)



VOLUMEN Liv

ANEXOS A LA LICITACION

Anexo. 1. Esquemas de Precios, llenados de conformidad con los péarrafos 11y 12 de
las Instrucciones para los Licitantes.

Anexo. 2. Poder
Anexo. 3. Garantia de seriedad
Anexo. 4. Pruebas documentales de la capacidad del licitante

Anexo 5. Pruebas documentales que verifican que los bienes, obras y/o servicios
cumplen con los requisitos

Anexo 6. Otros:
- Autorizacion del fabricante
- Programa de trabajo y tiempos
- Lista de subcontratistas
- Dibujos y célculos de disefio
- Otras opciones técnicas
- Otras opciones comerciales

- Datos del Contrato
- etc.



VOLUMEN L.iv
ESQUEMAS DE PRECIOS

ANEXO 1

Esquema de Precios para bienes que provienen
del pais del Comprador

Nombre del Licitante Pagina__de
No. de identificacion de la licitacion:
1 2 3 4 5 6 7
Derechos e impuestos Impuestos sobre las
. o de importacion sobre ventas y otros :
. N . Precio Unitario . Precio total

Partida | Descripcién | Cantidad componentes impuestos pagaderos .
EXW ref importados si se adjudica el por partida
11.2(a)() P ; (3x4)

directamente.
ref. 11.2(a)(ii)

contrato
ref. 11.2(a)iii)

Monto Total (Bienes)

Firma del licitante

Notas:

1. En caso de que exista una discrepancia entre el precio unitario y el total, se ajustaran de conformidad
con el parrafo 23.4(c) de las Instrucciones para los Licitantes.

2. Los precios y las monedas estaran de acuerdo con los parrafos 11 y 12 respectivamente, de las
Instrucciones para los Licitantes.




3. En el esquema de precios apropiado, se deben asentar todas las partidas enumeradas en el Programa
de Requisitos y fijar un precio. Las partidas que no lleven precio se manejaran de acuerdo con el parrafo
23.4(c) de las Instrucciones para los Licitantes.



VOLUMEN Liv

Esquema de Precios para bienes importados

Nombre del licitante Pagina__ de

Convocatoria de licitacion No.

1 2 3 4 5 6
. S . Precio unitario Precio unitario Precio total por
Partida Descripcion Cantidad CIP (frontera) (otros Incoterms) partida
ref. 11.2(b)(i) ref. 11.2(b)(ii) (3x4)

Monto Total (Bienes)

Firma del Licitante

Notas:

1. En caso de que exista una discrepancia entre el precio unitario y el total, se ajustaran de
conformidad con el parrafo 23.4(c) de las Instrucciones para los Licitantes.

2. Los precios y las monedas estaran de acuerdo con los parrafos 11 y 12 respectivamente, de las
Instrucciones para los Licitantes.




3. En el esquema de precios apropiado, se deben asentar todas las partidas enumeradas en el
Programa de Requisitos y fijar un precio. Las partidas que no lleven precio se manejaran de
acuerdo con el parrafo 23.4(c) de las Instrucciones para los Licitantes.



VOLUMEN Liv

Esquema de precios para servicios que se prestaran
Nombre del Licitante Pagina__de

No. de identificacion de la Licitacion:

1 2 3 4 5 6
Cargos por entrega Precio de los servicios
Partida | Descripcion | Cantidad dentro del territorio . Total
L relacionados
del destino final ref. 11.2(c)(ii)
ref. 11.2(c)(i) T
Moneda Moneda Moneda Extranjera Moneda Local
Extranjera Local (5A) (4 + 5B)
(A) (B)

Monto Total (Servicios)

Firma del licitante:

Notas:
1. En caso de que exista una discrepancia entre el precio unitario y el total, se ajustaran de

conformidad con el parrafo 25.5(b) de las Instrucciones para los Licitantes.

2. Los precios y las monedas estaran de acuerdo con los parrafos 11 y 12 respectivamente, de las
Instrucciones para los Licitantes.

3. En el esquema de precios apropiado, se deben asentar todas las partidas enumeradas en el
Programa de Requisitos y fijar un precio. Las partidas que no lleven precio se manejaran de
acuerdo con el parrafo 23.4(c) de las Instrucciones para los Licitantes.



4. La columna 4 s6lo debe usarse cuando se soliciten los precios CIP/CIF (puerto de entrada) y EXW
(proveedores locales).



ANEXO 3

VOLUMEN Liv

FORMATO DE LA GARANTIA DE SERIEDAD

NOMBDIE del CONFALO: ..veeeeeeeeeeeeee et e e e eeeeeeeaeeens

Para: (Nombre y direccion del Comprador)

CONSIDERANDO QUE [ & nombre dd licitante ] (de aqui en adelante denominado “el
Licitante”) ha presentado una licitacion con fecha del [ fecha de la licitacién ] para el
cumplimiento del contrato antes citado (de aqui en adelante denominado "la Licitacion™)

CONSTE por el presente documento, que NOSOTROS [ nombre del banco ] con domicilio
en [ direccion dd banco ] (de aqui en adelante denominado "el Banco"), nos
comprometemos con [ nombre del Comprador ] (de aqui en adelante “el Comprador”) por el

Ccuyo pago, por este medio, el Banco se compromete a si mismo, al igual que a sus
sucesores y cesionarios, a efectuar correcta y verdaderamente al Comprador.

LAS CONDICIONES de este compromiso son como sigue:

1. Si el Licitante retira su Licitacion durante el plazo de validez de la licitacién
especificado por el licitante en el formato de Licitacion, o bien

2. Si el Licitante, después de haber recibido notificacion del Comprador respecto a la
aceptacion de su Licitacion durante el plazo de validez de la licitacion:

(@ no ha firmado o se rehusa a firmar el Formato del Contrato cuando se
requiera, o bien

(b) no ha emitido o se rehusa a emitir la garantia de cumplimiento, de
conformidad con los documentos de licitacion,



NOSOTROS nos comprometemos a pagarle al Comprador hasta el monto arriba citado,
al recibir su primera reclamacién por escrito, sin que el Comprador tenga que
fundamentar su reclamacion, siempre y cuando el Comprador haya indicado en su
reclamacion que el monto reclamado se le debe por razones de que se haya presentado
una o ambas de las CONDICIONES enumeradas anteriormente, especificando la
condicién o condiciones que se hayan presentado.

La presente garantia permanecera en pleno vigor y efecto hasta e inclusive [ la fecha 30
dias después del plazo de validez de la licitacion ] y cualquier reclamacion respecto a la
misma debe ser del conocimiento del Banco a mas tardar en la fecha antes citada.

Para y en nombre del Banco

Sello Oficial del Banco



ANEXO 6
VOLUMEN Liv
FORMATO DE AUTORIZACION DEL FABRICANTE

[Ver parrafo __ delasInstrucciones para los Licitantes)

[ Fecha]

PARA: [Nombre del Comprador]

CONSIDERANDO QUE [ nombre del Fabricante], fabricante establecido y reconocido de
[ nombre y/o descripcion de los bienes ], con fabricas que se localizan en [ direccion de la
planta ], por este medio autoriza a [ nombre y direccion del representante] a presentar una
licitacion y posteriormente a negociar y firmar el contrato con ustedes respecto a los
bienes antes mencionados que son fabricados por nosotros.

Por este medio extendemos nuestra plena garantia, conforme a la clausula 23 de las
Condiciones Generales de Contrato, respecto a los bienes que la empresa antes citada
ofrece suministrar ante esta Convocatoria de Licitacion.

(Firmada por y en nombre del Fabricante)

Nota: La presente carta de autorizacion debe estar escrita en papel membretado del fabricante
y debe estar firmada por una persona autorizada que tenga un poder para comprometer al
fabricante. El licitante deberd incluirlo en su licitacién.







VOLUMEN L.v

CARTA DE ACEPTACION

[Ver parrafo 29.2 de las Instrucciones para los Licitantes]

[Fecha]
PARA: [Nombre del licitante agraciado]

[Direccion del licitante agraciado]

Por medio de la presente se les notifica que su licitacion con fecha del [ indicar la fecha ]
respecto a la ejecucion de [ nombre del contrato segin aparece en los datos de licitacion | por
el precio de contrato equivalente a [ e monto en cifrasy en palabrasy la moneda/monedas |,
como se corrigio y se modificé de acuerdo con lo dispuesto en las Instrucciones para los
Licitantes, ha sido aceptado por nuestro organismo.

Por este medio se requiere que:

(a) proporcionen la garantia de cumplimiento [ especificar de acuerdo con lo previsto en
los documentos de licitacion |;

(b) firmen el contrato anexo y lo devuelvan a [ especificar de acuerdo con |o previsto en los
documentos delicitacién |; e

(c) inicien la realizacion de dicho contrato de conformidad con los Documentos del
Contrato.

Firma autorizada: ...........cccceeeveveevceevieeen.
Nombre y puesto del firmante: .........ccccovvee e,

Nombre del organismo ..........ccccceveeerieeniiennns

Anexo: Contrato

Nota: La presente carta de aceptacion debe estar escrita en papel membretado del Comprador y




debe estar firmada por una persona autorizada que tenga un poder para comprometer al
Comprador.

DOCUMENTO MODELO DE LICITACION

Adquisicion de
Bienes, Obras y Servicios

Volumen li

El Contrato




Notas acerca del Contrato

El contrato normalmente comprendera lo siguiente:
(a) El contrato (con los Anexos que sean apropiados)
(b) Las Condiciones Generales de Contrato

(c) Las Condiciones Especiales de Contrato/Condiciones de Aplicacion Especifica/Datos de
Contrato

Se han desarrollado varias Condiciones Contractuales “ normales’. Para seleccionar el contrato
gue seria mas conveniente para la adquisicion, se tienen que indicar claramente la situacién
imperante y los requisitos del Comprador. Los factores principales que influyen en la seleccion del
contrato son los siguientes:

las responsabilidades del contratista (por ejemplo, suministros Unicamente; suministros y
servicios relacionados; manejo de obras; construccion, disefio y construccion; etc.).

disposiciones en cuanto a precios ( por ejemplo, precios unitarios, precio global, precio
indicativo, gasto reembolsable, precio ajustable, etc.).

supervision y resolucion de disputas (por ejemplo, la funcion del ingeniero independiente,
adjudicacion, grupo de expertos, etc.).

El Banco exige que se utilicen condiciones contractual es normales usadas inter nacional mente. Las
siguientes Condiciones de Contrato serian aceptables para el Banco para las situaciones y
requisitos indicados en cada caso.

Tipo de Contrato Condiciones Contractuales Normales
Bienes (y servicios relacionados) * Condiciones del Contrato del Banco Mundia
- STD para Bienes
Suministro e instaacion * FDIC Libro Amarillo (equipos eléctricos y
Mecani cos)

*

Condiciones de Contrato del Banco Mundid
- STD para Plantay equipo

Disefio y construccion * FIDIC Libro Naranja (disefio y construccién)

De llave en mano * ENNA - Construccién de Planta de
Proceso

Obras civilededificios * HDIC Libro Rojo (Obras Civiles)

* Condiciones de Contrato del Banco Mundid -
Documento Tipo para Obras Pequefias

Administracion de obras *  Asociacion de Administracion de
Construccion de Norteamérica

Las Condiciones de Contrato, leidas junto con las Condiciones Especiales de Contrato/Datos de
Contrato y otros documentos enumerados en |os mismos, deben formar un documento completo que
exprese equitativamente |os derechos y obligaciones de ambas partes.

El uso de condiciones contractuales normales para la construccion y obras civiles realizadas por
todo el pais, asegurara una cobertura global, aceptabilidad general de sus disposiciones, ahorros




en costo y tiempo respecto a la preparacion y revision de licitaciones, asi como desarrollo de una
base solida de casos legales.




DOCUMENTO MODELO DE LICITACION

Adquisicion de
Bienes, Obras y Servicios

Volumen ||

Los Requisitos
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Volumen llLii

ESPECIFICACIONES TECNICAS

Estas notas para preparar las Especificaciones técnicas tienen la finalidad de proporcionarle
informacion solamente al Comprador o0 a la persona que redacte los documentos de licitacion.
No deben incluirse en los documentos finales.

Notas para preparar las especificaciones

Las especificaciones precisas y claras son un requisito previo para que los licitantes
respondan de manera realista y competitiva a los requisitos del Comprador sin calificar ni
condicionar sus licitaciones. En el contexto de la licitacion publica, las especificaciones
deben redactarse de tal manera que se permita la competencia mas amplia posible y al
mismo tiempo, que claramente indique las normas requeridas en los materiales, planta y
otros suministros, asi como en la habilidad en el trabajo que se proporcionara. Solamente
si se hace lo anterior, se podran lograr los objetivos de economia, eficiencia e igualdad en
las adquisiciones, asegurar que las licitaciones cumplan con los requisitos exigidos y
facilitar la tarea subsecuente de evaluacion de licitaciones. Las especificaciones deben
exigir que todos los materiales, planta y otros suministros que se incorporaran a las obras,
sean nuevos, no usados, de los modelos mas recientes y que incluyan todas las mejoras
mas recientes en disefio y materiales a menos que se estipule lo contrario en el contrato.
Al principio de las especificaciones, generalmente se incluye una clausula que indica el
alcance de las obras y es costumbre proporcionar un listado de los dibujos. Cuando el
contratista sea el responsable del disefio de cualquier parte de las obras permanentes, se
debe indicar la magnitud de sus obligaciones.

En este sentido son Utiles las muestras de especificaciones de proyectos semejantes
anteriores en el mismo pais. El Banco promueve el uso de unidades métricas. El
Comprador o el ingeniero redacta la mayoria de las especificaciones de manera especial
para adaptarlas a las obras del contrato en cuestion. No existen especificaciones
normales de aplicacion universal para todos los sectores en todos los paises, pero hay
principios y practicas establecidos que se reflejan en estos documentos.

Existen ventajas considerables al uniformar las Especificaciones Generales para obras
repetitivas en sectores publicos reconocidos, tal como el abastecimiento de agua potable,
en el mismo pais o regién donde existen condiciones similares. Las Especificaciones
Generales deben incluir todos los tipos de destreza en el trabajo, materiales y equipo
comunmente usado en la construccion, aunque no necesariamente seran usadas en un
contrato de obras especifico. Asi que, las Especificaciones Generales deben ser
adaptadas a las obras especificas mediante omisiones o addenda.




Se debe tener cuidado al redactar las especificaciones, para asegurarse de gue no sean
restrictivas. Al especificar las normas para materiales, planta, otros suministros y destreza
en el trabajo, se deben utilizar normas reconocidas internacionalmente siempre que sea
posible. En los casos donde se usan otras normas especificas, ya sean las normas
nacionales del pais del Comprador u otras normas, las especificaciones deben indicar
gue los materiales, la planta, otros suministros y destreza en el trabajo que cumplen con
otras normas de autoridad y aseguran substancialmente el mismo desempefio que las
normas ya mencionadas, también seran aceptables. La siguiente clausula puede
insertarse en las Condiciones de Aplicacion Especifica o en las especificaciones.

CLAUSULA MUESTRA: Equivalenciade Normas o Codigos

Dondequiera que se haga referencia en el contrato a normas y codigos especificos
para los materiales, planta y otros suministros que se proporcionara, y el trabajo
realizado o probado, se aplicaran las disposiciones de la ultima edicion o revision
circulante de las normas y oddigos pertinentes que estén en vigor, a menos que se
indique expresamente lo contrario en estos documentos. En los casos donde las
citadas normas y cddigos sean nacionales, o se relacionen con un pais o region en
particular, se aceptaran otras normas de autoridad que aseguren un desempefio
substancialmente igual 0 mas alto que las normas o codigos especificados, previa
revision y aprobacion por escrito del Ingeniero. Las diferencias entre las normas
especificadas y las normas alternativas propuestas deben describirse en su totalidad
por escrito por parte del contratista y se deben entregar al Ingeniero cuando menos
veintiocho (28) dias antes de la fecha en que el contratista desee recibir la aprobacion
del Ingeniero. En caso de que el Ingeniero determine que las desviaciones propuestas
no aseguran el mismo desempefio substancialmente, el contratista debera cumplir con
las normas especificadas en los documentos.

Propuestas Técnicas Alternativas

El Comprador debe decidir si se permiten otras soluciones técnicas respecto a partes
especificadas de las obras. Las soluciones alternativas son apropiadas en los casos
donde alternativas obvias (y potencialmente menos costosas) sean posibles para las
soluciones técnicas indicadas en los documentos de licitacion para determinados
elementos de las obras, tomando en cuenta la ventaja especializada comparativa de los
licitantes potenciales. Por ejemplo:

cimentacion sobre pilotes (métodos propietarios y materiales diferentes)
cimentacion para puentes (pozo abierto, campana neumatica, pilotes, etc.)

columnas, vigas, plataformas (concreto reforzado, concreto prefatigado, acero,
etc.)

métodos propietarios para tensar el concreto posteriormente



recubrimiento de canales

materiales, revestimientos, uniones de tuberia
pavimento de calles y carreteras (asfalto, concreto, etc.)
disefio y construccion de torres de transmision
iluminacién publica

cimentacion en costas

tramos de viaductos de caballetes en costas

El Comprador debe proporcionar una descripcion de las partes seleccionadas de las
obras con referencias apropiadas respecto a los dibujos, especificaciones, estimaciones
cuantitativas y criterios de disefio o cumplimiento e indicar que las soluciones alternativas
deben ser, cuando menos, equivalentes a los parametros y especificaciones basicos del
disefio, desde el punto de vista estructural y funcional.

Dichas soluciones alternativas incluirdn toda la informacion necesaria para que el
Comprador realice una evaluacién completa, incluyendo dibujos, calculos de disefio,
especificaciones técnicas, desglose de precios, metodologia propuesta para la
construccion y otros detalles pertinentes. El Comprador considerara cada una de las
alternativas técnicas permitidas de esta manera, en base a sus propios méritos y sin
importar que el licitante haya fijado el precio del elemento conforme a lo descrito en el
disefio del Comprador incluido en los documentos de licitacion.

En casos mas complejos, el uso de contratos “llave en mano” o de “disefio y construccion”
puede ser mas conveniente, en cuyo caso, se recomienda un proceso de licitacion en dos
etapas, de acuerdo con los documentos tipo de licitacion del Banco.



VOLUMEN IILiii

SECCION 10 : DIBUJOS

Estas notas aclaratorias para preparar |os Dibujos tienen como Unico propésito € proporcionar
informacion al Comprador o0 a las personas que elaboran los documentos de licitacion. No
deben incluirse en el documento final.

Es coman encuadernar los dibujos en un libro por separado, € cual generalmente es mas grande
gue los otros tomos de los documentos. El tamafio dependera de la escala usada para los
dibujos, la cual no se debe reducir atal grado que los detalles sean ilegibles.

Es dtil incluir un mapa simplificado que muestre la ubicacion del proyecto en relacion con la
geografia local, incluyendo las carreteras principales, bases, aeropuertosy lineas de ferrocarril.

Los dibujos de construccion, aun cuando no han sido completamente desarrollados, deben
mostrar suficientes detalles para que los licitantes puedan entender e tipo y complejidad del
trabajo en cuestion y fijar el precio de las Estimaciones Cuantitativas,




